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VENDER BONITO

Diego Munoz

Con Vender bonito, Diego Mufioz propone volver a la
esencia de lo que significa realmente vender: ganarse la

\/E N D E R vida honradamente, relacionarse con calidad con los
clientes y ayudarles en su proceso de decision de compra.
B O N | TO En pleno 2025, el mercado, los modelos de adquisicion, los
productos financieros, la tecnologia, la economia, la
omnicanalidad y, mas recientemente, la inteligencia artificial,
son factores que transforman de forma constante cada
venta. Sin embargo, sigue siendo imposible vender sin una
relacion humana auténtica: vender no es solo ofrecer
precios, sino generar confianza y vinculos reales.
A lo largo de este libro, Diego habla con claridad,
experiencia y empatia sobre lo que realmente implica
vender. Porque no se trata de que el cliente te compre, sino
de cémo tu te relacionas. De tu capacidad para conectar,

demostrar y cerrar sin artificios dependera tu éxito
profesional... y tu capacidad para seguir siendo insustituible.
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Diego Muioz lleva mas de tres décadas vinculado al mundo
de las ventas, especialmente en el sector de la automocion.
Comenzd a vender a los 13 afios en la playa de Gandia v,
desde entonces, no ha dejado de aprender y evolucionar en
el arte de la venta. A los 17, vendia enciclopedias puerta a
puerta y conocio a grandes referentes que marcaron su
vocacion. A los 21 afios se incorporo al sector del automovil,
donde ha desarrollado toda su carrera, ocupando distintos
puestos de responsabilidad. Con el tiempo, combind su
experiencia comercial con la formacién de equipos,
acompafiando a concesionarios y marcas en la mejora de
Sus procesos, relaciones y resultados. Hoy, tras mas de 32
DIEGO MUﬂOZ afios de trayectoria, sigue dedicandose con pasién a lo que
mas le gusta: vender coches y ayudar a otros a venderlos
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